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EU - EIC ACCELERATOR - ANOTOVANA SABLONA + PRACOVNI SESIT

Short Proposal do EIC Accelerator: co hodnotitelé
cekaji v kazdé sekci

Kratka prihlaska (Short Proposal, krok 1) rozhoduje o tom, jestli vas EIC pusti
k plné Zadosti. Tento sesit jde sekci po sekci podle oficialni Sablony: u kazdé
najdete otazku Sablony, doporuceni narodnich kontaktnich bodd Access2EIC
a pole, do kterého si rovnou napisete svij draft. UloZte si PDF a vracejte se

k nému.

SABLONA EIC VERZE 2 - 22. 10. 2025 VYZVY EIC ACCELERATOR 2026 0D 17. 6. 2026 I DUAL-USE

AKTUALIZOVANO 23. 10. 2026

Jak sesit pouzivat

KUrRzivou FIALOVY RAMECEK POLE S CARKOVANYM OKRAJEM
Otazka Sablony Doporuéeni NCP Vas draft

Text z oficialni $ablony EIC. Na tyto otazky Co radi narodni kontaktni body Access2EIC, Vyplnitelné pole. Piste heslovité, finalni text
odpovidate. vCetné zpétné vazby hodnotiteld a firem. pak prenesete do portalu.

EIC Accelerator je program Horizon Europe pro startupy a SME s prilomovou technologii, ktera mdze vytvorit novy trh nebo rozbit stavajici, ale je
prilis rizikova na to, aby ji soukromi investofi financovali sami. Od 17. 6. 2026 se mohou hlasit i firmy s dual-use (civilnim i obrannym) vyuZzitim:
grant do 2,5 mil. EUR a equity do 30 mil. EUR. Podminky, terminy a postup podani najdete v priivodci na defencehub.gov.cz/pruvodce-eic/.

Pozor: sesit komentuje Sablonu Short Proposal pro vyzvy EIC Accelerator 2026 (verze 2 z 22. 10. 2025). Zavazna jsou pravidla na EU Funding &
Tenders Portal a v EIC Work Programme 2026. Pokud se Sablona pro rok 2027 zméni, plati nova Sablona.

Identifikace

NAZEV FIRMY

NAZEV PROJEKTU (TITLE OF THE PROPOSAL)

KONTAKTNI OSOBA A E-MAIL

Struktura technického popisu (Part B)
i SEKCE HLAVNI KRITERIUM

Informace o Zadateli, nazev projektu, seznam uéastnik

1 Technology Excellence
2 Market Impact
3 Team, Financial Needs, Implementation Riziko, realizace a potfeba podpory EU
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T¥i kritéria, podle ktergch se kratka prihlaska hodnoti

KaZda ¢ast technického popisu (Part B) odpovida jednomu kritériu. PiSte tak, aby hodnotitel u kazdé otazky nasel jasné ano s diikazem.

KRITERIUM

Excellence

Excellence

Excellence

Impact

Riziko, realizace a potieba

podpory EU

Riziko, realizace a potieba
podpory EU

DOPORUCENI NCP

DiLEi OTAZKA

Inovace: deep tech
a prGlomovost

Technology Readiness Level
(TRL)

Dusevni vlastnictvi

Trzni prileZitost

Schopnosti tymu

Mira rizika investice a pakovy
efekt

NA CO SE HODNOTITEL PTA

Je inovace deep tech, tj. vychazi ze Spickového védeckého nebo technologického
pokroku? Prinasi zasadni zlepSeni ceny nebo vykonu proti stavajicim feSenim?

Je dostatecné dolozeno, zZe inovace dokoncila vSechny aspekty TRL 5 (validace
v relevantnim prostredi)?

Ma inovace odpovidajici ochranu IP a promyslenou IP strategii pro vstup na
cilovy trh?

Jaky a jak velky je celkovy cilovy trh? Jaky podil na ném je realisticky?

Ma firma tym s dovednostmi pro vyvoj inovace a rlst firmy? Jsou pojmenované
mezery, véetné vyvazeného zastoupeni Zzen a muzd, a je vérohodny plan, jak je
zaplnit?

Prokazala firma zajem investor(? Je potieba financovani pro mezinarodni
konkurenceschopnost vyrazné vyssi nez to, co trh zafinancuje sam?

EIC Accelerator je mono-beneficiary action: Zadatelem je jedna firma. ,Affiliated entities“ (propojené subjekty, napr. kapitalové nebo pravné
provazané) se uvadéji v seznamu Ucastnikl a musi spliiovat stejné podminky zpUsobilosti jako pFijemce.

Plan prace na prihlasce

Kdo za kterou ¢ast odpovida a do kdy. Hodnotitelé poznaji pFihlasku psanou na posledni chvili.

CAST

oDPOVIDA

1 - Technology (novost, TRL, IP)

2 - Market

3 - Team, financial needs

Video (3 min)

Pitch deck (max. 10 stran)

Souhlas NCP a kontrola NCP

Registrace a podani na portalu
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Sekce ‘I: Technology - Novost a prulomovost EXCELLENCE

OTAZKA SABLONY

Je vase inovace deep tech, tj. vychazi ze Spickového védeckého nebo technologického pokroku? Prinasi zasadni zlepseni ceny nebo vykonu proti
stavajicim nebo alternativnim resenim? Popiste, v Cem je inovace deep tech, jeji novost a disruptivni potencial oproti existujicim resenim.
DolozZte empirickymi daty.

DOPORUCENI NCP

e Deep tech priilom: jasné popiste a zdtraznéte disruptivni potencial technologie. Je to jeden z nejdilezit&jsich prvkd celé prihlasky. Deep tech
stoji na Spickovém védeckém poznani, vyZzaduje staly kontakt s novymi vysledky z laboratore a ¢asto kombinuje fyzicky, biologicky a digitalni svét.
Neni to totéz co ,,high tech” (vysoka intenzita vyzkumu a vyvoje): deep tech prinasi zasadné nové schopnosti a potifebuje dlouhy ¢as na cestu na
trh.

e Srovnani se stavajicimi FeSenimi: ukazte, v ¢em vade feSeni prekonava dnesni moznosti (cena, rychlost, Géinnost). Priilom se u EIC chape jako
prekonani konkurence v nékterém klicovém rozméru USP fadové, tj. zhruba 10x.

e Empiricka data: doloZte novost a potencial mérenimi, testy, vysledky pilotl. Tvrzeni bez dat hodnotitel nepodita.

e Novost: co je nové, plivodni nebo jedinecné. Bud se to déla Gplné poprveé, nebo lépe nez kdy dfiv.

e Disruptivni technologie: produkt nebo sluzba, ktera radikalné méni odvétvi a Casem nahrazuje tradi¢ni zplsob, jak se véci délaji.

v CEM JE TO DEEP TECH A CO JE NOVE

SROVNANI S KONKURENCI A EMPIRICKA DATA
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Sekce ‘I: Technology - Technology Readiness Level (TRL) EXCELLENCE

OTAZKA SABLONY

Je dostatecné doloZeno, Ze vase inovace dokoncila vsechny aspekty TRL 5 (validace v relevantnim prostredi pro dané pouZiti technologie)?

DolozZte validaci na TRL 5 nebo vySsi.

DOPORUCENTI NCP

Uved'te sviij sou€asny TRL. Ujistéte se, Ze mate dokonéeny alespoil TRL 5. Popiste kliové kroky, kterymi jste se na soucasny TRL dostali, a kratce
vysvétlete, jak byla Groven validovana. Jaké jsou dalsi kroky k uvedeni na trh na TRL 9? U zdravotnickych technologii plati mapovani na klinické faze:
TRL 5 odpovida testim na zvifatech a protokoldim pro fazi 1, TRL 6 prizkumnym studiim faze 1 pred fazi 2, TRL 7 dokoncené fazi 2 a TRL 8

dokoncené fazi 3 a regulatornimu schvaleni.

TRL POPIS

1 Pozorovan zakladni princip

2 Formulovan technologicky koncept

3 Experimentalni proof of concept

4 Technologie ovérena v laboratofi

5 Technologie ovérena v relevantnim prostiedi. Vstupni prah pro EIC Accelerator.
6 Technologie demonstrovana v relevantnim prostredi

7 Demonstrace prototypu v operacnim prostredi

8 Systém kompletni a kvalifikovany

9 Systém provéren v operacnim prostiedi, uvedeni na trh

SOUCASNY TRL

JAK BYL TRL 5 VALIDOVAN A KROKY K TRL 9

PART OF
THE DIANA
NETWORK

NASTROJ EIC

EIC Pathfinder (Open a Challenges): faze
Explore

EIC Transition (Open): faze Exploit

EIC Accelerator (Open a Challenges, grant),
EIC Scale Up, EIC Accelerator equity: faze
Scale up
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Sekce 1: Technology - Ochrana a strategie duSevniho vlastnictvi EXCELLENCE

OTAZKA SABLONY
Ma vase inovace odpovidajici ochranu IP? Jakd je vase strategie dusevniho viastnictvi pro vstup na cilovy trh? Popiste ji z hlediska patentd

(udélenych i podanych), obchodniho tajemstvi nebo jinych prvk( IP a stavu FTO (freedom to operate).

DOPORUCENI NCP
IP strategie: popiste, jak chrani jadro inovace a podporuje vstup na trh. Strucné shriite existujici a podané patenty: které technické prvky kryji

a proc jsou pro vasi konkurencni pozici zasadni. Uvedte, které casti technologie zamérné drzite jako obchodni tajemstvi a jak zajiStujete

ddvérnost.
FTO: kratce shriite predbézné reserSe a zda ukazuji na blokujici prava na klicovych trzich. Pokud plna FTO analyza bézi nebo se planuje, uvedte

ocekavany termin. Cilem je ukazat proaktivni a vérohodny pristup k IP, sladény s komercializa¢nim planem.

Pozor: plna FTO analyza se priklada aZ k Full Proposal (krok 2). V kratké prihlasce staci stav a plan, ale ,nemame, nefesili jsme“ hodnotitele
nepresvédci. U obrannych a dual-use technologii pocitejte s tim, Ze ¢ast know-how nelze patentovat bez zverejnéni; strategie obchodniho tajemstvi

je pak legitimni odpovéd, musi byt ale popsana.

PATENTY, OBCHODNI TAJEMSTVI, JINE PRVKY IP

STAV FTO A PLAN
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Sekce 2: Market IMPACT

OTAZKA SABLONY

Jaky a jak velky je celkovy trh, na ktery vase inovace cili? Jaky podil na ném chcete realisticky dosahnout? Popiste go-to-market

a komercializacni strategii pro Skalovani inovace, hodnotovou nabidku pro zakaznika, partnerstvi, kdo jsou vasi zakaznici a proc vase reseni
prijmou.

DOPORUCENTI NCP

Velikost trhu a pFileZitost
o \Vysvétlete, jak vase rfeSeni reaguje na podstatnou a globalni potrebu trhu: bud vytvari novy trh, nebo méni stavajici.

e Definujte TAM, SAM a SOM (Total Addressable, Serviceable Available, Serviceable Obtainable Market; celkovy, obslouzitelny a dosaZitelny trh)
a vysveétlete predpoklady, logiku segmentace a referencni geografie.

e Odhadnéte realisticky podil, ktery Casem ziskate, s ohledem na konkurenci, bariéry pfijeti a kapacitu $kalovat. Kde to pomUze, pridejte
jednoduchou vizualizaci.

Go-to-market a komercializace

e Jak vstoupite na trh: prvni cilovi zakaznici, early adopters, pilotni nasazeni, faze Skalovani.

e Distribuce a prodej (pfimy prodej, partneri, licencovani, platforma) a jak se méni s objemem.

e Role strategickych partnerstvi pfi zrychleni prijeti, snizeni rizik nebo pristupu na zahranicni trhy.

Obchodni model a pFijmy

e Model (pfedplatné, licence, prodej kusd, hybrid) a pro¢ je finanéné udrzitelny.

o Konkrétné: ocekavané objemy, cenové hladiny, zdroje prijmd. Ramcova projekce trzeb konzistentni s modelem a SOM.

Hodnota pro zakaznika a ochota platit

e Cilovi zakaznici (segmenty, profily, stakeholderi) a jejich hlavni bolesti.

e Proc plati: kvantifikovatelné pFinosy jako snizeni nakladd, vy$si vykon, efektivita, sniZeni rizika.

e Pilotni zakaznici, validace, letters of intent (LOI, prohlaseni o zaméru) nebo prvni trakce.

Konkurenéni prostiedi

e Primii nepfimi konkurenti véetné alternativnich feseni stejné potreby, jejich silné a slabé stranky z pohledu trzni pozice.

e Kde zavedeni hraci nebo substituty nechavaji potfeby nenaplnéné.

Konkurenéni vyhoda

e \Viykon, nizsi cena, Skalovatelnost, inovacni potencial; ¢im se liSite, idealné srovnavaci tabulka.

e ProC mate pozici uspét: trzni trendy, poptavka, regulatorni tlaky, mezery v fesenich.

TRH: TAM / SAM / SOM A REALISTICKY PODIL

PART OF DEFENCE HUB CZECHINVEST
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Sekce 2: Market - Vas draft IMPACT

GO-TO-MARKET, PARTNERSTVI A OBCHODNI MODEL

ZAKAZNIK, OCHOTA PLATIT A TRAKCE

KONKURENCE A NASE VYHODA
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Sekce 3: Team, financial needs and implementation - Tgm RIZIKO A REALIZACE

OTAZKA SABLONY

Ma vase firma tym s dovednostmi a kompetencemi potfebnymi pro vyvoj inovace a rdst firmy? Jaké jsou soucasné mezery v dovednostech,
véetné vyvazeného zastoupeni Zen a muzd, a jaky je plan, jak je zaplnit? Popiste klicové Eleny tymu a jejich kompetence, jak je firma fizena a jak
se rozhoduje.

DOPORUCENI NCP

Popiste tym, role, Gvazky a vysledky (strategické, technické i obchodni) ve vztahu k inovaci. Vysvétlete roli vlastnikd firmy, pokud nejsou soucasti
tymu. U kazdého ¢lena tymu véetné managementu a zakladatelt uvedte podil ve firmé a opce. Jaké jsou hlavni silné a slabé stranky tymu a jak
ziskate chybéjici kompetence? Jak jsou lidé motivovani (zaméstnanecké opce, bonusy za milniky)? U vyvaZeného zastoupeni zen a muzd popiste, jak
ho dosahnete, ne jen Ze ho chcete.

KLi¢ovi LIDE, ROLE, PODiLYy, RIZENI FIRMY

MEZERY V TYMU A PLAN, JAK JE ZAPLNIT

'T'I:IFE‘TD(IDIENA DEFENCE HUB CZECHINVEST
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Sekce 3 - Mira rizika investice a pé.kOVl_:] efekt POTREBA PODPORY EU

OTAZKA SABLONY
Prokazala vase firma zajem investor? Je potreba financovani pro mezinarodni konkurenceschopnost vyrazné vyssi nez to, co jsou trzni hracdi

schopni zafinancovat sami? Popiste trakci u investord, nacasovani a velikost pristiho kola, pro¢ potfebujete financovani od EIC a pro€ trh
nezafinancuje celou potrebnou castku.

DOPORUCENI NCP
OdkaZte na stavajici investory (je to forma validace), zvlast pokud maji zkusenost z oboru. Je to tenka hranice: musite ukazat zajem investor,
a zaroven vysvétlit, Ze soukromi investori cekaji na dalsi snizeni rizika, nez se zavazi k plné ¢astce.

Pozor: tato sekce je pro obranné a dual-use firmy ¢asto nejslabsi. Mnoho evropskych VC fond( obranu dosud vylucuje nebo omezuje, coz je legitimni
argument pro ,,trh to sdm nezafinancuje”. Argument ale musi byt doloZeny: jmenujte fondy, se kterymi jste jednali, a co rekli.

TRAKCE U INVESTORU, PRISTI KOLO (VELIKOST, TERMIN)

PROC EIC A PROC TRH NEDA CELOU CASTKU

DileZité: souhlas se sdilenim dat s NCP. PouZijte $ablonu souhlasu, kterou EIC poskytuje. Souhlasem umoZnite svému narodnimu kontaktnimu
bodu (National Contact Point, NCP), aby byl informovéan o priibéhu Zadosti a mohl vam nabidnout pomoc. Je to jediny zptisob, jak vas NCP miize
kontaktovat a nabidnout bezplatné sluzby, jako je kontrola navrhu nebo trénink na pohovor. Ceskym NCP pro EIC je Technologické centrum
Praha, partner sité Access2EIC.
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Povinné pfilohy kratké prihlagky

Dva dokumenty, které se nahravaji spolu s Part B. Hodnotitelé je Ctou, nejsou to formality.

VIDEO PITCH DECK

3 minuty, max. 3 lidé z tgmu PDF, max. 10 stran

o Predstavte firmu a projekt. UkaZte motivaci a to, Ze mate spravny « Shrnuje prihlasku, ale hlavné ma zaujmout pribéhem a presvédcit,
a odhodlany tym, ktery feSeni dovede na trh. pro¢ podpofit pravé vas. Aktualizovanou verzi nahrajete k Full

o Srozumitelné i pro neexperty. Pokud neni anglicky, pridejte titulky. Proposal.

« UkaZte inovaci v akci a TRL v praxi: prototyp pfi praci, prostfedi, « Grafika a vizudly, jedno sdéleni na slide, Zadné zbytecné detaily. Musi
dosazeny pokrok. sedét s textem prihlasky. Uvedte zakladni financni projekce.

« Lidsky prvek: vize, osobnosti, schopnost formulovat misi a zaujmout « Deck ke kroku 1 hodnotitelé jen Ctou; deck ke kroku 2 se pouZiva pfi
stakeholdery. pohovoru. Musi fungovat bez vaseho komentare.

« Kli¢ova hodnota: osobni spojeni a diivéra v tym a projekt. « Strucny pfehled: problém, unikatni feSeni, trzni p¥ileZitost,

konkurenéni vyhoda. Pomaha i netechnickym hodnotiteldm.

SCENAR VIDEA (3 MIN): KDO MLUVI, CO UKAZEME, KDE OSNOVA PITCH DECKU (MAX. 10 SLIDO)
NATACIME

Kontrola pred odeslanim

Shrnuti doporuceni do jednoho seznamu. Pokud u nékteré polozky nemate dlikaz, hodnotitel ji nezapodita.
Deep tech: je jasné, na jakém védeckém nebo technologickém [_J Konkurence: pfimi i nep¥imi hragi, jejich mezery, nade vyhoda
prdlomu stojime, a ¢im se liSime od ,,jen” high tech? (idealné tabulka)?

Tym: role, podily, opce, motivace, pojmenované mezery véetné
vyvazeného zastoupeni a plan, jak je zaplnit?

Srovnani: ukazujeme fadové (cca 10x) zlepseni v alespor jednom
klicovém rozméru oproti konkurenci, s daty?

Investofi: kdo uz investoval nebo jednal, velikost a termin pFiStiho
kola, proc€ trh neda celou ¢astku?

TRL: mame uvedeny soucasny TRL, diikaz dokonceného TRL 5
a kroky k TRL 9?

J

uJ

J

[_J IP: patenty (udélené i podané), obchodni tajemstvi, stav FTO Video do 3 minut, max. 3 lidé, titulky, prototyp v akci?
UJ

J

J

a termin plné FTO analyzy? Pitch deck PDF do 10 stran, konzistentni s textem, s finan¢nimi

Trh: TAM, SAM, SOM s vysvétlenymi predpoklady a realisticky podil projekcemi?

v Case?

C CC C C

Souhlas se sdilenim dat s NCP vyplnény podle Sablony EIC?
Go-to-market: prvni zakaznici, kandly, partnerstvi, obchodni model

s Cisly?

Zakaznik: pojmenované bolesti, kvantifikovana ochota platit, LOI

nebo piloty?

Chcete kratkou prihlasku projit s nami?

Defence Hub nehodnoti ani nepodava zadosti, ale pomUze vam zorientovat se v programech EIC,

defencehub.gov.cz/konzultace/
rozhodnout mezi Acceleratorem a STEP Scale Up a najit spravny kontakt véetné NCP. Konzultace je

zdarma.

ZDROJE

1. EIC Accelerator Annotated Template (Short proposal) 2026, Access2EIC, 1. vydani, Gnor 2026: access2eic.eu/download/eic-accelerator-short-proposal-
annotated-template_2026/ (ptvodni dokument, anglicky; tento sesit z néj vychazi se souhlasem k dalSimu uZiti s uvedenim zdroje)

2. EIC Accelerator, European Innovation Council: eic.ec.europa.eu/eic-funding-opportunities/eic-accelerator_en (oficialni Sablony, Guide for Applicants, FAQ)

3. European Innovation Council opens to defence and dual-use technologies, EIC, 17. 6. 2026

4. Priivodce EIC Accelerator a EIC STEP Defence Scale Up, Defence Hub: defencehub.gov.cz/pruvodce-eic/, defencehub.gov.cz/pruvodce-step/

Tento sesit je orientaéni shrnuti vefejnych dokumentl Access2EIC a EIC k datu aktualizace. Neni pravnim vykladem ani stanoviskem ke zpUsobilosti konkrétniho
projektu. Zavazny vyklad dava pouze Evropska komise a EISMEA. Vyplnéné pole zlistavaji pouze ve vadem souboru, Defence Hub k nim nema pfistup.
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